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  ФИНТЕХ В БИЗНЕС-МОДЕЛИ МФО 



ФИНТЕХ ИНДУСТРИЯ* 
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 90% всех транзакций будут совершаться с 

использованием онлайн сервисов 

 

 30% финансовых средств будут 

выделяться с помощью только онлайн 

сервисов 

 

 40% активов будут находиться под 

управлением инновационных онлайн 

сервисов 

 

Перспективы финтех сегментов в 2020-2035гг: 
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*Источник:  Crunchbase, 2018 



ФИНТЕХ КАК ДРАЙВЕР ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА КАЗАХСТАНА 

Уровень проникновения финтех-услуг  (доля населения, активно использующая финтех 

услуги)*  

*Источник:  EY, World Bank, ID Finance, 2018  
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ФИНАНСОВО-ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ КОМПАНИЯ SOLVA 

Инновации Цифровизация Финансы (IDF)  

380+ тыс 
зарегистрированных 

пользователей 

10,5+ млрд  
объем кредитов 

+1043,6%*  
рост объема займов в 2018 

году 

NPL*< 4% 
Активное снижение 

* по информации ranking.kz  

**данные на 28.02.2019г. 

152%  
CAGR 
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http://ranking.kz/ru/a/infopovody/20-krupnejshih-mikrofinansovyh-kompanij-vydali-bolee-93-vseh-mikrozajmov-v-strane-vsego-na-rynke-rabotayut-157-mfo-obyomy-mikrokreditov-vyrosli-na-37-za-god
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ГЕОГРАФИЧЕСКОЕ ПРИСУТСТВИЕ 
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ТЕХНОЛОГИЧНАЯ СОСТАВЛЯЮЩАЯ 

3 

Данные 

СОЦСЕТИ 

ГОСБАЗЫ 
ДАННЫХ 

ПОВЕДЕНИЕ 
НА САЙТЕ 

ТЕЛЕКОМ 

БКИ 

АНКЕТА 

• Все данные можно разделить 
на платные и бесплатные 

• В микрокредитовании большую 
роль играет стоимость 
обработки заявки  

• Необходимо искать 
эффективные и бесплатные 
источники данные, например, 
поведение клиента на сайте 

Привлечение 

клиента 

Скоринг и фрод-анализ 

Обслуживание 

клиента 

Pre-collection Collection 

Юридическая 

поддержка 

Предотвращение 

мошенничества 

ЦИКЛ ЖИЗНИ 
КЛИЕНТА 



Долговой портфель (на 31 марта 2019) 

Диверсификация источников 

фондирования: 

 Снижение риска зависимости от 

источника финансирования; 

 Уравнивание фондирования между 

инвесторами – отсутствие основного 

инвестора 

Управление риском ликвидности 

ФИНАНСОВАЯ СОСТАВЛЯЮЩАЯ 

27% 

29% 

20% 

20% 

4% 

Индивидуальные инвесторы 

HNWI

Кредитные фонды 

Маркетплейсы 

Облигации 



ПРЕИМУЩЕСТВА ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ФИНТЕХ-МОДЕЛИ ДЛЯ МФО 

Активное 
масштабирование 

 
Выход на 

международный 
уровень 

Интерес со 
стороны 

инвесторов 

Высокая 
операционная 

эффективность 

Высокая 
лояльность 

клиентов 

Финтех-модель 
снижает издержки и 
повышает 
маржинальность 
бизнеса 

Расширение перечня 
услуг в дополнение к 
основной деятельности 
(н-р, создание 
маркетплейса) 

Удобство сервиса 
позволяет повысить 
уровень ретеншн 

Финтех-модель позволяет 
масштабировать свой бизнес в 
короткие сроки 
 

Дополнительные 
доходы 
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Цифровизация 
расширяет границы 

Привлечение потенциальных 
инвесторов, что позволяет 
диверсифицировать источники 
фондирования 



Марат Бекжанов 

marat.bekzhanov@solva.com 

Генеральный директор Solva 


