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►Представление
►Тенденции на рынке 
►Outsourcing vs. box moving
►Продажа решений и поддержки
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►Y Soft Corporation
►SAP
►Cisco

МАКСИМСИЧЕВОЙ
РУКОВОДИТЕЛЬ РЕГИОНАЛЬНЫХПРОДАЖ
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►Технологичность и ее роль
►СНГ vs. Европа
►Экономия - ключ к любому заказчику
►Качество услуг
►Спрос со стороны заказчиков
►Сильнейший рост продажи решений. 
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►Продажа пакета решений
►Контроль на средой печати
►Отчетность
►Долговременные контракты
►Сложность в составлении 

решения

OUTSOURCING
►Понятная система продаж
►Быстрый cash flow
►Огромная конкуренция
►Слабый контроль над 

заказчиком
►Отсутствие доверия со 

стороны заказчика

BOX MOVING
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►Анализ среды
►Per click contract
►Система управления печатью
►Fleet management
►Сервис и поддержка

ПРОДАЖАРЕШЕНИЙ
ИЗЧЕГОСОСТОИТ РЕШЕНИЕ:



VISIT US AT WWW.YSOFT.COM 
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